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Creé un embudo que guiaba a los potenciales clientes
Escrito por braydenmulgrave - 19/02/2025 16:36
_____________________________________

Recuerdo la época en la que cada vez que realizaba una promoción, era un caos. Pasaba horas
enviando correos, respondiendo preguntas y tratando de gestionar todo manualmente. Aunque creía
tener buenas intenciones, la falta de automatización me estaba costando tiempo y energía. Fue
entonces cuando escuché hablar sobre los Embudos de ventas automatizados. Decidí investigar más
sobre cómo podían ayudarme a simplificar mi proceso de ventas. 

Después de aprender sobre ellos, creé un embudo que guiaba a los potenciales clientes desde el primer
contacto hasta la compra final. Diseñé correos electrónicos automáticos que proporcionaban
información en cada etapa: desde la bienvenida hasta la presentación de mis productos, pasando por
ofertas especiales y testimonios. Al implementar esto, noté algo extraordinario. Las ventas comenzaron
a aumentar, y lo mejor de todo, mis clientes parecían tener una experiencia más fluida y personalizada. 

La automatización no solo me dio la libertad de concentrarme en otras áreas del negocio, sino que
también mejoró la satisfacción del cliente. Cada vez que alguien se unía a mi lista, sabía que recibiría
contenido relevante y útil, lo que contribuyó a una mejor relación con ellos. Aprendí que los embudos de
ventas automatizados no sólo son una herramienta de eficiencia, sino también una forma de brindar a
mis clientes una atención constante y personalizada, todo sin un esfuerzo adicional en mi parte.
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